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qualifié leur participation de très bonne et de bonne, 
et 18 % se sont déclarées satisfaites. Ne pas parti-
ciper à GrindTec ne signifie donc pas seulement re-
noncer à l’événement de référence de la profession 
mais également offrir à la concurrence l’opportunité 
de vous prendre des parts de marché.»

Un nouveau hall qui vient compléter 
l’espace d’exposition
Le nouveau hall 5, dont la surface s’élève à  
8000 m² sans pilier et dont la hauteur est de 10 mè-
tres, s’est doté des équipements les plus modernes. 
Il offre ainsi un espace de présentation d’une qua-
lité exceptionnelle et relie les halls 3 et 7, venant 
ainsi compléter idéalement l’espace d’exposition. 
La mise en service du nouveau hall s’accompagne 
également d’une amélioration considérable de l’en-
semble de l’infrastructure du parc. 

GrindTec 2010
Augsburg, Deutschland

Top-Unternehmen der 
Schleiftechnik setzen 
auf GrindTec 
Für die führenden Unternehmen der Schleiftechnik 
ist die GrindTec 2010 eine klare Angelegenheit: Sie 
sind dabei, wie Vertreter der Firmen Vollmer, Wal-
ter, Deckel, MAW und Schneeberger anlässlich der 
Messebeiratssitzung in Biberach unisono betonten. 
Neben der Tatsache, dass sie auf keiner anderen 
Messe ihre Marketingziele so effizient erreichen 
können, ist für die der Zeitpunkt im März 2010 ideal. 
Die Talsohle wird aus ihrer Sicht dann auch im Ma-
schinenbau durchschritten sein, bislang zurückge-
haltene Aufträge wieder vergeben werden. 

Heimspiel für die Branche
Diese Einschätzung teilt man 
auch bei der veranstaltenden 
AFAG Messen und Ausstellungen 
GmbH in Augsburg. Rund 160 
Anmeldungen liegen derzeit vor, 
auch hinsichtlich der vermieteten 
Fläche bewegt man sich zum Ver-
gleichszeitpunkt auf dem Niveau 
der Rekordveranstaltung 2008.  
Vielleicht war der Standort der 
GrindTec noch nie so entschei-

dend wie dieses Mal. So hat die Branche im Inland 
ihren Schwerpunkt in Süddeutschland, vornehmlich in 
Bayern und Baden-Württemberg. Augsburg liegt aber 
auch für die in Sachen Schleiftechnik starke Schweiz 
und Italien nahe, für eine ganze Reihe von Unterneh-
men eine echtes Heimspiel. Neben diesen geografi-
schen Vorteilen sieht Joachim Kalsdorf, Projektleiter 
der GrindTec auch die finanzielle Seite als echten Plus-
punkt für die GrindTec: „In diesen Zeiten müssen Un-
ternehmen noch stärker als sonst den Kosten-/Nutzen 
Aspekt im Auge behalten, und dieser spricht bei vielen 
Firmen klar für die GrindTec. Die Standmieten liegen 
ebenso wie die indirekten Beteiligungskosten deutlich 
unter denen der großen internationalen Messeplätze, 
dafür bietet die GrindTec als Leitmesse die Top-Platt-
form der Branche mit einer hervorragenden Besucher-
qualität, von denen übrigens 42 % keine andere Messe 
zu diesem Thema mehr besuchen.“ 

GrindTec 2010 
Augsburg, Allemagne

Des entreprises renommées 
dans le domaine de la 
rectification parient sur 
GrindTec 
Pour les entreprises leaders du marché de la rectifica-
tion, GrindTec 2010 apparaît comme une évidence :  
elles exposeront à ce salon, comme l’ont souligné à 
l’unisson les représentants des sociétés Vollmer, Wal-
ter, Deckel, MAW et Schneeberger lors de la réunion 
du comité consultatif qui s’est tenue à Biberach. En 
dehors du fait qu’elles ne peuvent atteindre leurs ci-
bles marketing de manière aussi efficace sur aucun 
autre salon, elles considèrent que mars 2010 sera 
le moment idéal car les constructeurs de machines 
auront surmonté le creux de la vague et les comman-
des restées en suspens seront signées. 

Un salon aux portes du marché
L’organisateur du salon AFAG Messen und Ausstel-
lungen GmbH de Augsburg partage ce point de vue. Il 
enregistre actuellement quelque 160 inscriptions et la 
surface réservée atteint le même niveau qu’à la même 
période en 2008, qui s’était avérée une année record. 
Le lieu d’implantation de GrindTec n’a peut-être ja-
mais constitué un facteur aussi décisif que cette an-
née. Le marché allemand de la rectification est en ef-
fet concentré essentiellement dans le Sud, notamment 
en Bavière et dans le Bade-Wurtemberg. Augsburg se 
situe également à proximité de la Suisse et de l’Italie 
où les techniques de rectification représentent une in-
dustrie importante. Nombreuses sont les entreprises 
de ces régions qui considèrent Augsburg comme « 
la porte à côté ». En dehors de ces avantages géo-
graphiques, Joachim Kalsdorf, responsable projet 
de GrindTec, est convaincu que l’aspect financier 
est aussi un véritable plus de GrindTec : « A l’heure 
actuelle, les entreprises doivent 
s’interroger plus que jamais sur le 
bien fondé de leurs dépenses et 
pour beaucoup, GrindTec ne sus-
cite aucun doute. Le montant de 
la location des emplacements et 
les frais indirects de participation 
sont nettement en-deçà de ceux 
des grands parcs d’exposition 
internationaux ; GrindTec est le 
salon leader de la profession et 
accueille des visiteurs d’une ex-
cellente qualité dont 42% ne se déplacent sur aucun 
autre salon consacré au même thème »  

Rectification : aujourd’hui plus que jamais !
Le responsable des relations presse Winfried Fors-
ter regarde lui aussi vers l’avenir avec optimisme, 
même s’il demeure prudent : « Les atouts de Grind-
Tec ne manquent pas. L’efficacité de ce salon spé-
cialisé, qui fédère la profession comme aucune 
autre manifestation sans se perdre sur d’autres 
segments, en est un parmi d’autres. De nombreu-
ses entreprises que nous contactons considèrent 
que ce choix de dates est idéal. Elles souhaitent 
entamer une participation à GrindTec l’an prochain 
sous la devise maintenant plus que jamais. Et na-
turellement, le salon GrindTec jouit de l’excellente 
réputation qu’il s’est forgé au fil des années auprès 
des exposants. En 2008, 78% des entreprises ont G

RI
N

DT
EC

H
 2

01
0



79No 367 (6/2009)

booked is concerned the present level is compara-
ble to that of the record event in 2008. Maybe the 
location of the GrindTec was never such a decisive 
factor as it will be this time. Whereas the sector is 
most important in the South of Germany, namely in 
Baden Wurttemberg and in Bavaria, Augsburg is 
also near to the other regions where grinding tech-
nology is important, namely in Switzerland and in 
Italy. So for many companies it will be a real home 
match. In addition to the geographic advantages, the 
Project Manager of the GrindTec, Joachim Kalsdorf 
also sees the financial aspects as really important 

criteria: “In the present times 
management has to consider 
cost-effectiveness more than 
ever, and this is for many com-
panies a clear advantage of the 
GrindTec. The booth prices and 
also the indirect costs of partici-
pation are considerably lower 
than those of the large interna-
tional trade fair centres, while at 
the same time the leading trade 
fair GrindTec is the top platform 

for this sector with excellent quality visitors, of whom 
by the way 42 % no longer visit any other trade fair 
on this subject.” 

Grinding Technology: Now more than ever
The Press Officer Winfried Forster is also dar-
ing to look ahead optimistically: “There are quite a 
number of factors, which are to the advantage of 
the GrindTec, such as the efficiency of this special-
ized trade fair that is a comprehensive and compact 
meeting place for the sector unlike any other event. 
Many of the companies we have spoken to consider 
the timing to be ideal. They want to take off at the 
GrindTec next year – under the motto Now more 
than ever. And of course the GrindTec profits from 
the excellent reputation, which it has gained over the 
past years with the excellent business successes 
of the exhibitors. In 2008, 78 % of the companies 
marked the success of their participation at the 
trade fair as very good and good, and a good 18 % 
were satisfied. This means that anyone who refrains 
from participation at the GrindTec is not only refrain-
ing from being present at the sector’s top platform, 
but also offering his competitors the chance to gain 
new market shares.”

New exhibition hall closes the trade fair circuit
The new exhibition hall 5 is completely free of col-
umns, has a total area of 8,000 m², offers a usable 
height of 10 m and the most modern equipment, 
so that the new and largest exhibition hall in the 
Augsburg Trade Fair Centre promises excellent op-
portunities for exhibitors to present their exhibits. It 
ideally joins the halls 3 and 7 into the general circuit. 
The finalization of the new hall represents a consid-
erable improvement of the whole infrastructure of 
the trade fair.

www.grindtec.de

Schleiftechnik: Jetzt erst recht!
Auch Pressesprecher Winfried Forster blickt ver-
halten optimistisch nach vorne: „Es gibt eine ganze 
Reihe von Gründen, die für die GrindTec sprechen, 
die Effizienz dieser Spezialmesse, die die Branche 
wie keine andere Veranstaltung ohne Streuverluste 
zusammenbringt, ist nur ein Faktor. Viele Firmen, 
mit denen wir sprechen, halten den Zeitpunk für 
ideal. Sie wollen im nächsten Jahr mit der GrindTec 
durchstarten – unter dem Motto Jetzt erst Recht. 
Und natürlich profitiert die GrindTec vom exzellenten 
Ruf, den sie sich mit den vergangenen Jahren mit 
hervorragenden Ergebnissen für 
die Aussteller erworben hat. 2008 
bewerteten 78 % der Firmen den 
Erfolg ihrer Messebeteiligung 
mit sehr gut und gut, 18 % wa-
ren zufrieden. Wer also auf die 
Teilnahme an der GrindTec ver-
zichtet, verzichtet nicht nur auf 
die Top-Plattform der Branche, 
sondern bietet auch der Konkur-
renz die Chance, Marktanteile zu 
übernehmen.“ 

Neue Messehalle schließt Messerundgang
Mit einer komplett säulenfreien Grundfläche von  
8.000 m², einer lichten Höhe von 10 m und modern-
ster Ausstattung bietet die neue Halle 5 hervorra-
gende Präsentationsmöglichkeiten und sie bindet 
zugleich die Hallen 3 und 7 in idealer Weise in den 
geschlossenen Rundgang ein. Mit der Inbetrieb-
nahme der neuen Halle geht auch eine deutliche Ver-
besserung der gesamten Messeinfrastruktur einher. 

GrindTec 2010
Augsburg, Germany

Top grinding technology  
companies bet on GrindTec 
For the leading grinding technology companies the 
GrindTec 2010 is a clear proposition. They will be 
there, as representatives of Vollmer, Walter, Dackel, 
MAW and Schneeberger stressed in Biberach at the 
meeting of the trade fair steering committee. Apart 
from the fact that there is no other trade fair where 
they can reach their target markets so efficiently, they 
consider the timing in March 2010 to be ideal. By then 
they predict that the worst of the crisis will be over in 
the machine building industry and orders, which at 
present are being held back, will be flowing again.

A home match for the sector
The organisers, the AFAG Messen und Ausstel-
lungen GmbH in Augsburg, also share this opin-
ion. Around 160 applications have already been 
received, and also as far as the amount of space 

G
RIN

TECH
 2010


