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Un programme à ne pas manquer
Le programme élaboré pour la conférence 2010 
comprendra environ 30 personnalités internationa-
les les plus représentatives de l'industrie des im-
plants. Tout en abordant les aspects les plus larges 
possibles du marché des implants orthopédiques en 
Europe, Implants 2010 mettra également en vedette 
des noms importants du marché américain et des 
marchés émergents d'Asie.
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Arbeiten Sie im Bereich 
Orthopädie? Dann sollten 
Sie diese Messe nicht  
verpassen!
Die 6. Ausgabe der jährlich stattfindenden Implants-
Messe (27.-28. Mai) baut auf dem großen Erfolg 
der vergangenen Jahre auf, wurde doch eine starke 
Präsenz von Industrieakteuren verzeichnet (etwa 
600 Vertreter).

Der Erfolg beruht auf der internationalen Dimension 
der Messe, die den Akteuren der Orthopädie-Wert-
schöpfungskette ermöglichte, über die neuesten 
Trends und Innovationen zu sprechen und Ge-
schäftsbeziehungen mit Anbietern und Lieferanten 
zu knüpfen. Die Veranstalter haben für die interna-
tionalen Käufer ein spezielles Programm vorgese-
hen, um deren Teilnahme zu gewährleisten.

Gezielte Konferenzen
Eine vor Kurzem durchgeführte Untersuchung ver-
schiedener Abteilungen von branchen- und markt-
führenden Unternehmen, die an der Entwicklung 
und Herstellung von Implantaten arbeiten, bestätigte 
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Actifs dans l'orthopédie? 
Le salon à ne pas manquer!
La 6e édition annuelle du salon Implants (27-28 
mai) est construite sur le succès des années précé-
dentes, qui ont enregistré une forte présence d'ac-
teurs de l'industrie des implants orthopédiques et 
des biomatériaux (environ 600 délégués).

La réussite du salon est basée sur sa dimension 
internationale, permettant aux acteurs clés de l'or-
thopédie de venir discuter des dernières tendances 
et innovations, et développer des relations d'affai-
res entre acheteurs et fournisseurs. De manière à 
garantir la présence des acheteurs internationaux, 
les organisateurs ont mis en place un programme à 
leur attention.

Des conférences ciblées
Une étude récente réalisée auprès des différents 
départements intervenant dans la conception et la 
fabrication des Implants au sein des majors et des 
sociétés leaders du marché a confirmé l’intérêt réel 
pour des conférences faisant le point sur les évolu-
tions, les stratégies et les meilleures pratiques dans 
le secteur de la sous-traitance orthopédique. Les 
personnes interrogées ont également déclaré re-
chercher activement de nouveaux fournisseurs sur 
leurs marchés respectifs ou à l’international.

Qui sont les orateurs?
Les hauts responsables des fabricants d'orthopédie 
et les principaux acteurs de l'industrie des implants 
sont conviés à venir parler sur Implants. Notamment, 
ils sont : responsables chargés des opérations, di-
recteurs généraux, représentants des organismes 
européens de réglementation, chercheurs, gestion-
naires de production, chirurgiens, directeurs de dé-
veloppement des affaires, directeurs achats, direc-
teurs marketing, des représentants du ministère de 
la santé de différents pays européens, les entrepri-
ses manufacturières et les sous-traitants, R & D, etc. 

majors et les sociétés leaders 

pour les principaux acheteurs 

conférences 

pendant l’événement. 

« Merci beaucoup pour votre participation à la 
conférence Implants 2009. Tout au long de la 
conférence et de l'exposition, des idées novatri-
ces ont été développées, de nouvelles amitiés 
et partenariats ont été formés entre les délé-
gués. Je suis fier de ces réalisations et j'espère 
que vous l'êtes aussi. Je suis impatient de tra-
vailler à nouveau avec vous pour les éditions 
suivantes d'Implants, notamment en 2010. Je 
vous remercie encore pour vos efforts et nous 
apprécions le temps que vous consacrez à vo-
tre participation. N'hésitez pas à me contacter 
pour toute remarque. Sincères salutations ».

Ali Madani - Chairman d'Implants 2009

marktführende Unternehmen
-

pauschalen der wichtigsten Käufer

während der Veranstaltung.
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Targeted conferences
A recent study conducted directly with major and 
leading companies within different departments in-
volved in the design and manufacturing of implants 
has confirmed the strong interest for conferences 
reflecting the strategies and best practices in the 
area of orthopedic subcontracting. The representa-
tives questioned equally declared their on-going ac-
tive search for new suppliers within their respective 
markets as well as new international perspectives. 

Who are the speakers
Senior officers from the Orthopaedic Manufacturers 
and the key actors of the Orthopaedic Value Chain 
include: Chief Operations Officers, Managing Direc-
tors, Representatives from the European regulatory 
bodies, Researchers, Production Managers, Sur-
geons, Development Managers, Business Devel-
opment Directors, Purchasing Directors, Marketing 
Directors, Health Ministry representatives from differ-
ent European countries, Director Strategic sourcing, 
Manufacturing Companies & subcontractors, R&D 
managers, etc.

A program not to be missed
The speaker’s line up for the Implants 2010 confer-
ence will include around 30 most representative per-
sonalities from the international implants industry. Try-
ing to capture the best shot of the international and 
complex dimension of orthopaedic implants in Europe, 
the conference will feature also important names from 
America and the emerging Asian markets.

dass grosse Interesse für Konferenzen, die sich mit 
den Entwicklungen, Strategien und besten Prakti-
ken im Bereich des Orthopädie-Zulieferwesens be-
fassen. Die befragten Personen gaben darüber hin-
aus an, aktiv neue Lieferanten auf ihren jeweiligen 
Märkten bzw. auf internationaler Ebene zu suchen.

Wer sind die Referenten?
Unter den Geschäftsleitern der Orthopädieherstel-
lerfirmen und Hauptakteuren der orthopädischen 
Wertschöpfungskette findet man: leitende Ge-
schäftsführer (COO), Generaldirektoren, Vertreter 
der europäischen Aufsichtsbehörden, Forscher, 
Produktionsleiter, Chirurgen, Produktentwicklungs-
leiter, Leiter der Abteilung Geschäftsentwicklung, 
Leiter der Einkaufsabteilung, Vertriebsleiter, Ge-
sundheitsministeriumsbeauftragte verschiedener 
europäischer Länder, Leiter der Abteilung Strategi-
sche Beschaffung, Herstellerfirmen & Subunterneh-
mer, FuE-Leiter usw.

Dieses Programm sollten Sie nicht versäumen!
Anlässlich der Implants 2010-Messe werden u. a. 
30 höchst repräsentative Persönlichkeiten der in-
ternationalen Implantatindustrie als Referenten an 
der Konferenz teilnehmen. In ihrer Bestrebung, die 
internationale und komplexe Dimension der ortho-
pädischen Implantatindustrie in Europa bestmöglich 
zu erfassen, sieht die Implants 2010 bedeutende 
Namen der amerikanischen und asiatischen Wachs-
tumsmärkte für die Konferenz vor.
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Active in orthopaedics? 
Don’t miss this trade show!
This 6th annual edition of Implants (May 27th 28th) 
is built on the great success of the previous years, 
that recorded a large presence of industry players 
(around 600 delegates).

The success of the event is based on its international 
dimension, enabling key actors of the Orthopaedics 
Value Chain to discuss the latest trends and innova-
tions, and to develop business relationships between 
Contractors and Suppliers. To make sure it attracts 
international buyers, the organisers have put together 
a programme specifically geared to them.

„Ich danke Ihnen herzlich für Ihre Teilnahme 
an der diesjährigen Implants-Konferenz und 
Messe. Während der Konferenz- und Messeve-
ranstaltung wurden einzigartige und innovative 
Ideen ins Leben gerufen, neue Freundschaften 
und Partnerschaften geknüpft, und alle Teilneh-
mer haben neue Dinge erfahren. Ich bin stolz 
auf dieses Ergebnis, und ich hoffe, dass es Ih-
nen ebenso geht. Ich freue mich auf eine neuer-
liche Zusammenarbeit anlässlich der nächsten 
Implants-Messe 2010. Ich möchte mich noch-
mals für Ihre Bemühungen bedanken – wir wis-
sen Ihre Teilnahme sehr zu schätzen. Zögern 
Sie nicht, mich über eventuelle Anregungen zu 
informieren. Mit freundlichen Grüßen“

Ali Madani - Vorsitzender der Implants 2009

costs offered to decision makers 

-
ing the event. 

"Thank you so much for your participation in 
the 2009 Implants conference and exhibition. 
Throughout the conference and exhibition, 
unique and innovative ideas were generated, 
new friendships and partnerships were formed 
and everyone in attendance learned a new 
things. I am proud of these accomplishments, 
and I hope you are as well. I look forward to 
working again with you for the next Implants, in 
2010. Thank you once again for your effort and 
we greatly appreciate your time and your par-
ticipation. Please don't hesitate to contact me 
for any remark. Kind regards."

Ali Madani - Implants 2009 Chairman
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