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Au cœur du marché
mediSIAMS est idéalement établi au centre de ce 
marché très important. Situé à la quasi frontière lin-
guistique, il réunit tous les acteurs du pays autour 
de la microtechnique pour le médical. Avec environ 
40% de participation alémanique, la représenta-
tivité des entreprises suisses de ce domaine est 
assurée. M. Schmid, directeur des salons Siams et  
mediSIAMS précise : « A mediSIAMS, la barrière de 
Röstis n’existe pas. Tant les professionnels suisse-
allemands que suisse-romands savent que le dépla-
cement à Moutier, est un investissement rentable et 
qu'ils seront reçus avec qualité ». A la question rela-
tive à la position géographique de la manifestation, 
il répond : « Nous sommes un salon fédérateur situé 
au cœur de la région microtechnique. En Suisse, on 
distingue principalement trois pôles médicaux, la ré-
gion Berne-Bienne-Moutier, la région lémanique et 
la région zurichoise. Dans ce domaine également, 
nous ne pouvons pas être mieux placés ».

Pas de dispersion
A mediSIAMS, pas de poche à plasma ou de se-
ringues. Les visiteurs visés ne sont clairement pas 
les utilisateurs de produits finis. M. Schmid ajoute :  
« Les éditions précédentes notre positionnement 
était un peu flou et ceci se ressentait également 
pour les visiteurs. Clairement un docteur ou un den-
tiste qui nous visitait n’était pas intéressé par 90% 
de la manifestation… qui subitement devenait trop 
petite pour lui… et pour les acteurs de la microtech-
nique, la partie produit fini était sans intérêt et ne 
pouvait que leur faire perdre du temps. En 2011, 
medisiams est concentré sur l’efficacité ».

Objectifs ?
Cette nouvelle édition de mediSIAMS voit le jour 
sous le sceau de la concentration et de l’efficacité. 
Questionné quant au nombre de visiteurs attendus, 
M. Schmid précise : « Nous offrons une plateforme 
d’échange et de communication pour la microtech-
nique dans le médical, nous sommes les mieux 
placés pour le faire et notre objectif est d’atteindre 
5'000 visiteurs professionnels très ciblés ». Mais 
l’objectif principal est ailleurs, il s’agit de favoriser 
et de renforcer la position des acteurs du marché 
de la production pour le domaine médical. De très 
nombreuses régions d’Europe sont actives dans ce 
domaine et si la Suisse y occupe une des meilleures 
places, elle ne disposait pas d’un outil aussi précis 
que mediSIAMS. M. Schmid conclut : « Il y a deux 
ans, les trois quarts des exposants étaient satisfaits 
de la qualité des visiteurs et des contacts effectués. 
Nous allons faire mieux cette année et nous met-
tons tout en œuvre pour y parvenir ».
Vous êtes actifs dans le domaine médical ? Les  

mediSIAMS 2011, Moutier

Une position unique
La Suisse est un des pays qui a la plus haute den-
sité d’entreprise travaillant pour le domaine médi-
cal au monde. Environ 1'400 entreprises générant 
plus de 48'000 emplois sont concernées. Plus de 
60% de ces entreprises sont actives dans la produc-
tion. Tous ces fabricants se trouvent dans un rayon 
de 150 kilomètres autour d’un des centres histori-
ques de la microtechnique en Suisse et en Europe.  
mediSIAMS, salon réunissant les savoir-faire de la micro-
technique et du médical y est naturellement à sa place.

La force de mediSIAMS est son positionnement pré-
cis sur la production pour le domaine médical. Francis 
Koller, président du Siams nous dit : « Pour l’édition de 
cette année, nous avons décidé de nous concentrer 
encore plus sur la microtechnique pour le médical ». 
Résultat de cette concentration, les produits finis des-
tinés au domaine médical disparaissent de la nomen-
clature… et donc des allées de l’exposition. 

Concentration logique … et réponse à une 
tendance
Avec l’expérience positive de l’organisation de 
Siams et donc de la parfaite maîtrise du monde de 
la microtechnique, les organisateurs de mediSIAMS 
peuvent compter sur un savoir-faire important. 
Après deux éditions où le salon n'était pas claire-
ment positionné, la décision de réduire volontaire-
ment le nombre d’exposant pour rester concentré 
sur un domaine précis a été prise. medisiams est 
le salon de la microtechnique dans le médical. A 
une époque où les responsables d’entreprises sont 
sur-sollicités et où la visite d’une exposition doit 
être le plus efficace possible, un salon spécialisé, 
concentré et à taille humaine est une arme impor-
tante. Pour les personnes intéressées à la produc-
tion dans le médical, recherchant des moyens de 
production, des compétences ou des sous-traitants 
dans ce domaine, une visite à medisiams est la ga-
rantie d’un investissement en temps maximisé.

mediSIAMS en un coup d’œil
4 jours pour (re)découvrir le savoir-faire micro-
technique pour le médical
Dates  3 -6 mai 2011
Horaires : Tous les jours de 9h00 à 17h30
Lieu : Moutier, Forum de l’Arc
Exposants : Environ 180
Focus : La microtechnique et la production dans 
le domaine médical
Pourquoi visiter ce salon idéalement situé au 
cœur de la région microtechnique et médicale.
• Rencontrer les acteurs de ce domaine
• Trouver des solutions d’usinage ou d’assemblage
• Découvrir des prestations hors du commun
• Remarquer des savoir-faire
• Prendre des contacts
• Faire des affaires
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che Akteure des Landes im Bereich der Mikrotechnik 
für den Medizinbereich. Mit rund 40 % deutschspra-
chigen Ausstellern ist auch die Deutschschweiz in 
diesem Bereich gut vertreten. Pierre-Yves Schmid, 
Leiter der Fachmessen SIAMS und mediSIAMS, prä-
zisiert: "Die mediSIAMS kennt keinen Röstigraben. 
Sowohl Deutschschweizer wie auch Westschweizer 
Fachleute wissen, dass die Reise nach Moutier eine 
rentable Investition ist und sie dort eine qualitativ 
hochstehende Fachmesse vorfinden." Auf die Frage 
nach der geografischen Lage des Anlasses antwortet 
er: "Wir sind eine verbindende Fachmesse mitten in 
der mikrotechnischen Region. In der Schweiz werden 
drei Hauptzentren der Medizintechnik unterschieden: 
die Region Bern-Biel-Moutier, am Genfersee und um 
Zürich. Auch in dieser Hinsicht könnten wir nicht bes-
ser positioniert sein."

Keine Zerstreuung 
Keine Plasmabeutel und keine Spritzen werden an 
der mediSIAMS zu sehen sein. Die Besucherziel-
gruppe sind ganz klar nicht die Anwender von End-
produkten. Schmid fügt hinzu: "Unsere Positionie-
rung an den bisherigen Messeausgaben war etwas 
unklar und dies war auch unter den Besuchern zu 
spüren. 90 % der Ausstellung interessierten weder 
Ärzte noch Zahnärzte. Für diese Besuchergruppe 
wurde die Messe zu klein. Die Akteure der Mikro-
technik hingegen verloren Zeit mit dem Bereich der 
Endprodukte. Die mediSIAMS 2011 ist auf Effizienz 
ausgerichtet."

Die definierten Ziele?
Die neue mediSIAMS setzt auf eine gezielte Aus-
richtung und Effizienz. In Bezug auf die erwartete 
Besucherzahl meint Schmid: "Wir bieten eine Aus-
tausch- und Kommunikationsplattform für die Mikro-
technik im Medizinsektor an. Wir sind dafür best-
platziert, gezielt ausgerichtet und erwarten 5'000 

raisons de visiter le salon mentionnées ci-des-
sus vous parlent ? Réservez les dates dans votre 
agenda et demandez votre carte d’entrée gratuite à 
info@siams.ch dès aujourd’hui.

Einzigartie  
Positionierung
Die Schweiz ist eines der Länder der Welt mit der 
höchsten Dichte an Unternehmen, die auf dem Sek-
tor der Medizintechnik r tätig sind. Rund 1'400 Un-
ternehmen generieren insgesamt über 48'000 Stel-
len und  über 60 % dieser Unternehmen sind in der 
Produktion tätig. Diese Hersteller sind in einem Um-
kreis von 150 Kilometer um eines der traditionellen 
mikrotechnischen Zentren der Schweiz und Europa 
angesiedelt. Mitten in diesem Zentrum findet auch 
die Fachmesse für mikro- und medizintechnisches 
Know-how mediSIAMS statt.

Die Stärke der mediSIAMS ist ihre gezielte Aus-
richtung auf die Produktion für den Medizinsektor. 
SIAMS-Präsident Francis Koller sagt: "Für die dies-
jährige Ausgabe der Messe haben wir entschieden, 
uns noch stärker auf die Mikrotechnik für den Mediz-
insektor zu konzentrieren." Die Folge dieser gezielten 
Ausrichtung ist, dass die Endprodukte für den Medi-
zinsektor aus dem Produktverzeichnis verschwinden 
und mit ihnen auch reihenweise Stände. 

Logische Ausrichtung als Antwort auf eine 
Tendenz
Dank der positiven Erfahrungen bei der Organisation 
der SIAMS und des dabei gesammelten, relevanten 
Wissens im Umgang mit der mikrotechnischen Welt, 
können sich die Organisatoren der mediSIAMS auf 
ein umfassendes Know-how stützen. Nach zwei 
Ausgaben, bei denen die Fachmesse nicht klar po-
sitioniert war, wurde die Entscheidung getroffen, die 
Anzahl der Aussteller bewusst zu verringern, um die 
gezielte Ausrichtung auf einen ganz bestimmten Be-
reich zu ermöglichen. Die mediSIAMS positioniert 
sich klar als die Messe der Mikrotechnik für den 
Medizinsektor. In einer Zeit, in der die Unterneh-
mer generell überlastet sind und ein Messebesuch 
deshalb so effizient wie möglich sein muss, stellt 
eine spezialisierte Fachmesse in humaner Grösse 
ein wichtiges Instrument dar. Wer sich für die Pro-
duktion für den medizinischen Bereich interessiert 
und Produktionsmittel oder Lieferanten in diesem 
Bereich sucht, investiert mit dem Besuch der medi-
SIAMS seine Zeit äusserst rentabel.

Mitten im Markt
Der Standort der mediSIAMS befindet sich im Zen-
trum dieses wichtigen Marktes. Zudem ist er prak-
tisch auf der Sprachgrenze und vereint somit sämtli-

mediSIAMS auf einen Blick
4 Tage, um das mikrotechnische Know-how 
für den Medizinsektor (neu) zu entdecken
Dauer: 3. bis 6. Mai 2011
Öffnungszeiten: Täglich von 9.00 bis 17.30 
Uhr
Ort: Moutier, Forum de l’Arc
Aussteller: Ca. 180
Fokus:	Mikrotechnik und Produktion für den 
Medizinsektor
Warum sich ein Besuch der im Zentrum der 
mikro- und medizintechnischen Region statt-
findenden Fachmesse lohnt:
• Akteure dieses Sektors treffen
• Bearbeitungs- und Montagelösungen finden
• Aussergewöhnliche Dienstleistungen entdecken
• Know-how in Erfahrung bringen
• Kontakte schliessen
• Geschäfte machenM
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regions does not exist. Professionals from both Ger-
man- and French-speaking Switzerland know that 
this move to Moutier is a profitable one that will pro-
vide them with a quality experience". Asked about 
the geographic location of the event, he replied: 
"We are a united event located at the heart of the 
micro-technology region. In Switzerland, there are 
three medical areas, the Berne-Bienne-Moutier re-
gion, the Geneva region and the Zurich region. So, 
in these terms, we could not be better placed".

Keeping it focused
At mediSIAMS, there will be no plasma bags or sy-
ringes. The target visitors are clearly not the end 
users of the products. Mr. Schmid adds: "For the 
previous events, our focus was quite vague and 
this was also felt by our visitors. Clearly, a doctor 
or dentist who visited us was not interested in 90% 
of what was on show… which suddenly gave it too 
small a draw for them. For those working in micro-
technology, the section with finished products was 
of no interest and only wasted their time. In 2011, 
medisiams is focusing on efficiency".

The Aims?
This new medisiams event bears the hallmark of 
concentration and efficiency. When questioned on 
the number of visitors expected, Mr Schmid told us: 
“We are providing a platform for exchange and com-
munication for the medical micro-technology sec-
tor, we are best placed to do so and our aim is to 
welcome 5,000 professional visitors from our well-
defined target audience". But our main aim is some-
thing else entirely; it is to promote and strengthen 
the position of those working in the production 
market for the medical industry. There are a vast 
number of areas of Europe working in this field and 
while Switzerland occupies one of the best positions 
amongst them, it did not have a tool as precise as 
medisiams. Mr. Schmid sums it up: "Two years ago, 
three quarters of exhibitors were satisfied with the 
quality of visitors and the contacts made. We are 
going to do better this year and we will take all steps 
to ensure we meet our goal".

Do you work in the medical industry? Do the rea-
sons given above for visiting the fair appeal to you? 
Put these dates in your diary and request your free 
entry pass from info@siams.ch today.

mediSIAMS
Case postale 452 - CH-2735 Bévilard

Tel. 032 492 70 10 - Fax 032 492 70 11
www.mediSIAMS.ch 

Fachbesucher." Unser Hauptziel aber besteht darin, 
die Position der produzierenden Akteure für den 
Medizinsektor zu fördern und zu stärken. Zahlrei-
che Regionen Europas sind in diesem Bereich aktiv. 
Die Schweiz ist eines der führenden Länder, besass 
aber bisher noch kein so effizientes Instrument wie 
die mediSIAMS. Abschliessend meint Schmid: "Vor 
zwei Jahren zeigten sich drei Viertel der Aussteller 
mit der Besucher- und Kontaktqualität zufrieden. Die-
ses Jahr wollen wir diesen Anteil noch erhöhen und 
werden alles daran setzen, um das gesteckte Ziel zu 
erreichen."

Sind Sie im Medizinsektor tätig? Sprechen Sie die 
erwähnten Gründe für einen Besuch der Fachmesse 
an? Dann tragen Sie sich die Daten in Ihrer Agenda 
ein und beantragen Sie noch heute eine kostenlose 
Eintrittskarte unter info@siams.ch.

A unique position
Switzerland is the country with the highest density 
of companies working for the medical industry in the 
world. This translates as approximately 1,400 com-
panies, generating over 48,000 jobs. More than 60% 
of these companies are involved in production work. 
All of these manufacturers are found within an 150-ki-
lometre radius of one of Switzerland, and Europe's 
- historical centres of micro-technology – Moutier, 
Switzerland. It is the natural home of the mediSIAMS, 
a trade fair that brings together the expertise of the 
micro-technology and medical industry.

medisiams' strength is its precise focus on produc-
tion for the medical industry. Francis Koller, presi-
dent of Siams, tells us: "For this year's fair, we have 
decided to concentrate even more closely on micro-
technology for the medical sector". The result of this 
focus is that finished products destined for the medi-
cal sector will disappear from the lists and therefore 
from the exhibition halls. 

A logical concentration… and a response 
to a trend
With the positive experience of organising Siams 
and therefore a complete understanding of the world 
of micro-technology, the organisers of medisiams 
had a large base of expertise to fall back on. Af-
ter two years during which the fair did not have a 
clear focus, the decision was taken to voluntarily 
reduce the number of exhibitors and concentrate on 
a specific domain. medisiams is the trade fair for 
micro-technology in the medical sector. At a time 
when managers of companies are incredibly busy 
and when a visit to an exhibition must be as efficient 
as possible, a specialist fair that is focused and of a 
manageable size is an important thing to offer. For 
those working in production for the medical sector, 
looking for production equipment, skills or subcon-
tractors in this field, a visit to medisiams guarantees 
the best return on investment in terms of time.

At the heart of the market
medisiams is perfectly placed in the centre of this 
very important market. Situated on the border be-
tween the French and German speaking parts of the 
country, it brings together all Switzerland's players 
in the medical micro-technology industry. With 40% 
of participation coming from the German-speaking 
side, this location ensures that all Swiss compa-
nies in this field are represented. Mr. Schmid, di-
rector of the Siams and mediSIAMS fairs says: "At  
mediSIAMS, the barrier between the two linguistic 

mediSIAMS at a glance
4 days to discover (or rediscover) expertise in 
medical micro-technology
Dates: 3 -6 May 2011
Opening hours: Every day from 09:00 to 17:30
Location: Moutier, Forum de l’Arc
Exhibitors: Approximately 180
Focus: Micro-technology and production in the 
medical sector
Reasons to visit this fair, which is ideally lo-
cated in the heart of the micro-technology and 
medical region:
• Meet companies working in this field
• Find machining or assembly solutions
• Discover services that offer something different
• Observe experts in action
• Make contacts
• Do business
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